淡江大學98學年度第1學期課程教學計畫表
	科目名稱
	西班牙文應用文
	授課教師
	李文康

	開課班級
	西語系(日、進)4 年 P 班
	開課資料
	□必修
■選修
	■上學期  □下學期  □單學期
	2
學分
	先修科目
	高級西班牙文法

	學系教育目標
	學生基本能力
	本課程與學生基本能力之關聯性 (可多項選填)

	A. 奠定紮實專業知識之基礎，加強跨領域之學習能力，以符合時代潮流與社會需求。

B. 具備獨立思考與實踐之能力，強化自我學習及團隊合作之精神。

C. 養成運用聽、說、讀、寫、譯的能力及技巧，並在不同的環境中有能力和信心去解決問題。

D. 主動且有系統地收集資料後進行學術報告，並完成有關的研究計畫與成果報告。

   本系培育全方位西班牙語專才，強調實務及應用，配合全球化時代的專業需求，強化就業及競爭能力，規劃多元E化課程，推動卓越教學，營造優質學習環境，並積極進行專業學術交流；碩士班特別著重於翻譯及文化研究人才的培養，以提供國家具多元文化之外語人才。例如：外交部、經濟部、新聞局等政府涉外機構、外語教學、商貿、專業翻譯、文化傳播。
	A. 具備西班牙語聽、說、讀、寫、譯之基礎語言能力。

B. 具備西語國家政經時事及文化的廣泛知識。

C. 具備深入西語國家歷史文化與文學的專業知識與內涵的能力。

D. 具備自行閱讀西語小說、戲劇、文學作品等其他課外讀物的能力。

E. 具備使用工具書以便西語自學的能力。

F. 具備資料蒐集、書面及口頭報告的能力。

G. 具備溝通協調與團隊合作的能力。

H. 具備自我要求及終身學習的能力。

I. 具備參與國家相關考試及其他 就業的專業知識。


	A、B、E、F、H、I

	本課程與學生基本能力之關聯性填寫說明（範例）：

授課教師預期學生在修習此課程後，所產生之教學成效與學生核心能力之對應，可多項選填（以代碼選填，例如ABCE-----）。


淡江大學  九十八 學年度第  一  學期課程教學計畫表
授課科目名稱：西班牙文應用文　授課教師：李文康 José Li 
	開課班級
	西班牙語文學系四 年    P  班
	選修
	選修

	學分數
	   2學分 2小時（上、下 學期   2  學分）
	先修科目
	高級西班牙文法

	教學內容
及進度
	週次
	月／日
	內容

	
	第一週
	9/16
	Nociones generales sobre comercio internacional.

	
	第二週
	9/23
	La empresa y el mercado laboral: Carta de presentación

	
	第三週
	9/30
	La empresa y el mercado laboral: Curriculum Vitae

	
	第四週
	10/7
	La era de “La Administración de las Relaciones con los Clientes” (CRM) conceptos e importancia

	
	第五週
	10/14
	La era de “La Administración de las Relaciones con los Clientes” (CRM) : Proceso 

Presentación 1: El mercado Laboral

	
	第六週
	10/21
	Los documentos comerciales en la gestión comercial. Cap 0 

	
	第七週
	10/28
	Técnicas de ofrecimiento del producto. Cap 2

Presentación 2: Aplicación de CRM

	
	第八週
	11/2
	El manejo del proceso de negociación. Cap 2

Presentando la trayectoria de la empresa. Cap 2

Solicitud de información sobre el producto. Cap 3 

	
	第九週
	11/9
	期中考試週

	
	第十週
	11/16  
	Solicitud de muestras y condiciones generales de venta Cap 3

	
	第十一週
	11/23
	Respuesta a solicitudes del cliente: El producto y sus especificaciones. Cap 4

Presentación 3 Presentación de un producto

	
	第十二週
	11/30
	Respuesta a solicitudes del cliente: Las cuatro P.  Cap 4

	
	第十三週
	12/9
	Pedido de mercadería Cap 5

Presentación 4: Solicitud de muestras en feria y carta

	
	第十四週
	12/16
	Negociaciones complementarias: Precio y empaque. Cap 5

	
	第十五週
	12/23
	El seguro y la aduana. 



	
	第十六週
	12/30
	Las diferentes formas de pago en el mundo de los negocios

Presentación 5: Pedido de productos

	
	第十七週
	1/6  
	Visión global del proceso de negociación

	
	第十八週
	1/13  
	期末考試週

	講授方式
	V
	課堂講授
	V
	分組討論
	V
	參觀實習  
	
	其他（　　　　　　　）

	教學設備
	V
	電腦
	V
	投影機
	
	其他（　　　　　　　                       ）

	教材課本
	Palomino, Maria Angeles. (2004) Técnicas de Correo Comercial.Madrid: Edelsa.

	參考書籍
	1. 講義
2. 參考書籍Material didáctico relacionado con el mundo de los negocios 

	成績考核方式
	
	Presentaciones： 60%

y participación
	
	Parcial： 20%
	
	Final： 20 ％

	
	
	
	
	

	備考
	依學校規定：病假扣1分，遲到扣0.5分，曠課扣2分，上課缺席達三分之一者扣考
E-mail: jlichan@yahoo.com
Blog: www.wretch.cc/blog/joseli








