淡江大學  97    學年度第 2 學期課程教學計畫表
授課科目名稱：商業談判
授課教師：汪美伶
授課目標：本課程之目標，在於結合管理各層面及領域，並輔以談判相關理論基礎，利用各種生活實例與業界案例，強化學生表達、傾聽、溝通、分析與決策之能力，藉以養成談判之專業技能

	開課班級
	企業管理系進學班  3 年   班
	必/選修
	選  修

	學分數
	   3學分   3小時（ 下學期 ）
	先修科目
	

	教學內容
及進度
	週次
	月／日
	內容

	
	第一週
	2/21
	企業談判介紹

	
	第二週
	2/28
	228紀念日

	
	第三週
	3/7
	企業談判理論 

	
	第四週
	3/14
	企業談判前的準備(一)

	
	第五週
	3/21
	企業談判前的準備(二) 

	
	第六週
	3/28
	企業談判的談判程序階段

	
	第七週
	4/4
	教學行政觀摩週

	
	第八週
	4/11
	企業談判策略

	
	第九週
	4/18
	與內部利益關係的企業談判

	
	第十週
	4/25
	期中考

	
	第十一週
	5/2
	與外部利益關係的企業談判(一)

	
	第十二週
	5/9
	與外部利益關係的企業談判(二)

	
	第十三週
	5/16
	國際企業談判(一)

	
	第十四週
	5/23
	國際企業談判(二)

	
	第十五週
	5/30
	第三方的介入

	
	第十六週
	6/7
	企業商務仲裁

	
	第十七週
	6/14
	企業談判簽約與履行

	
	第十八週
	6/21
	期末報告

	講授方式
	○
	課堂講授
	○
	分組討論
	
	參觀實習  
	
	其他（　　　　　　　）

	教學設備
	○
	電腦
	
	投影機
	
	其他（　　　　　　　                       ）

	教材課本
	企業談判：理論與實務 滄海圖書出版 2004年9月 作者： 吳松齢

	參考書籍
	

	批改作業篇數
	
	備  註
	本欄位僅適用於所授課程需批改作業之教師填寫。

	成績考核方式
	○
	期中個人個案報告： 40   ％
	○
	期中考成績： ％
	
	期末考成績：40 ％

	
	○
	課堂表現： 20  ％
	○
	其他（ 期末小組報告   ）：        25％

	備考
	1. 本表格式請參考使用，教學計畫表格有兩種，授課教師可至教務處首頁「表格下載」中取得，
任擇一種使用。

2.自製格式請具備上述項目。
3.教學計畫表上傳步驟：教務處首頁點選「教務資訊」→「教學計畫表上傳」；網址：http://ap09.emis.tku.edu.tw/。
※非法影印是違法的行為。請使用正版教科書，勿非法影印他人著作，以免觸法。








